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MONSIEUR TRUE, POUR-
RIEZ-VOUS PRÉSENTER EN 
QUELQUES MOTS EASY 
SOFTWARE AG ?                           

Avec plus de trente ans d’expéri-

ence, easy Software est l’une des 

entreprises leaders sur le marché 

des solutions logicielles d’ar-

chivage, ECM, DMS et P2P dans les 

pays germanophones. En 1990, 

easy a été fondée à Düsseldorf.  

Ce qui a commencé là-bas avec 

une solution d’archivage élec-

tronique s’est poursuivi en 1992, 

désormais à Mülheim an der Ruhr, 

avec des solutions ECM/DMS 

et P2P ; en 2022, le siège a été 

transféré à Essen. Entre-temps, 

easy dispose de cinq sites dans 

la région DACH et est également 

représentée au Royaume-Uni et 

aux États-Unis.

Easy Software offre à chaque 

branche et à chaque taille d’en-

treprise une solution logicielle 

sur mesure pour l’optimisation 

des processus documentaires.  

Des technologies de pointe et 

une programmation orientée 

utilisateur pour tous les systèmes 

d’exploitation, environnements 

de travail et formats de données 

courants facilitent le travail quo-

tidien de nos clients avec les doc-

uments.

QUELS ONT ÉTÉ LES 
CRITÈRES QUI VOUS ONT 
FAIT CHOISIR IRIS COMME 
FOURNISSEUR DE LOGI-
CIELS À L’ÉPOQUE ?                      

C’est avant tout le savoir-faire 

de longue date d’IRIS en matière 

d’extraction de données qui 

nous a incités à choisir cette 

solution. Notre expérience 

positive avec IRISXtract™, par 

exemple, confirme que nous 

avons pris la bonne décision : 

En tant que véritable “couteau 

suisse”, ce composant logiciel ne 

fonctionne pas uniquement dans 

l’environnement des solutions de 

facturation d’easy. Nous utilisons 

même la reconnaissance des 

bons de livraison et des confirma-

tions de commande ainsi que la 

classification et l’automatisation 

de la réception numérique du 

courrier dans le contexte de nos 

produits de l’univers easy-ECM et 

de la suite de solutions easy for 

SAP®. En outre, la collaboration 

avec l’assistance IRIS fonctionne 

très bien. Cela va de l’assistance 

en cas de problèmes techniques 

aux interventions utiles pour les 

nouveaux problèmes que le client 

nous soumet.  

QUAND LE PARTENARIAT 
AVEC IRIS A-T-IL DÉBUTÉ ET 
QUELS SONT LES POTEN-
TIELS DE DÉVELOPPEMENT?

Le point de départ de notre col-

laboration remonte à 2006, dans 

l’environnement de la solution 

easy for SAP iCenter. Cela remonte 

dans le temps. Mais le potentiel 

était déjà énorme : les entreprises 

de l’époque avaient déjà du mal à 

maîtriser les processus commer-

ciaux à forte intensité documen-

taire, souvent encore basés sur le 

papier. Grâce à la mise à disposi-

tion de processus et de données 

automatisés, flexibles et protégés 

contre les révisions avec les solu-

tions easy/IRIS, nous créons chez 



nos clients la base pour des déci-

sions rapides, sans souci et intel-

ligentes, qui laissent de la place et 

du temps pour la créativité et l’in-

novation. Cela se vérifie une fois 

de plus si l’on regarde les deux 

dernières années. Soudain, les 

entreprises se sont trouvées con-

frontées à la situation de devoir 

non seulement numériser les 

documents entrants, mais aussi 

gérer les processus de manière 

décentralisée. De nombreuses 

entreprises sont passées en peu 

de temps au travail à domicile. 

Mais cela aussi fonctionne sans 

problème et sans souci avec les 

solutions easy/IRIS, selon notre 

expérience.

QUEL EST LE GROUPE CIBLE 
D’EASY SOFTWARE AVEC SES 
PRODUITS OU À QUELLES 
ENTREPRISES S’ADRESSENT 
LES LOGICIELS ?           

Le groupe cible des solutions 

logicielles d’easy comprend des 

sociétés de différentes tailles 

(PME, administrations et groupes).  

La principale préoccupation de 

ces groupes de clients est la ges-

tion intelligente des documents 

et des données, généralement 

comme point de départ de pro-

cessus commerciaux ultérieurs. 

Il peut s’agir de processus four-

nisseurs, RH ou de gestion des 

contrats, etc. Il s’agit ici de classi-

fier, de lire, de saisir et de valider 

automatiquement les documents 

et les flux de données. A titre 

d’exemple : une confirmation de 

commande, une facture four-

nisseur ou un bon de livraison 

parviennent à l’entreprise. Quel 

que soit le canal utilisé - encore 

analogique ou déjà numérique -, 

la première question à résoudre 

de manière automatisée est la 

suivante  : de quel type de doc-

ument ou de données s’agit-il ? 

Viennent alors les étapes suiva-

ntes. Et c’est précisément pour 

ces étapes de processus que 

nous misons sur IRISXtract™.  

Sur la base de la classe déter-

minée, nous reconnaissons les 

métadonnées/champs d’index 

correspondants, etc. Nous trans-

mettons ces données à notre 

gestion documentaire pour les 

étapes suivantes du processus. 

Nos clients proviennent des sec-

teurs les plus divers. Banques et 

assurances, logistique et trans-

port, fabrication et production, 

etc. Nous y rencontrons des sys-

tèmes ERP/FiBu/Backending tout 

aussi différents : de SAP à Micro-

soft Business Central 365. Grâce 

à la flexibilité des solutions IRIS/

easy et à notre expérience, nous 

sommes en mesure de nous con-

necter rapidement et de manière 

transparente à ces systèmes.  

QUELLE EST LA VALEUR 
AJOUTÉE D’IRISXTRACT™ 
POUR VOS CLIENTS ?

Avant tout, la fiabilité et les taux 

de reconnaissance élevés lors 

de la saisie de données dans 

les documents. Un autre aspect 

important réside dans le car-

actère international d’IRISXtract™. 

Dans le domaine purchase-to-pay, 

le traitement des différents docu-

ments de facturation spécifiques à 

chaque pays fait tout simplement 

partie du processus. De plus, 

en utilisant IRISXtract™ comme 

lecteur de factures, le pas vers 

un processus P2P complet n’est 

qu’un petit pas, car les données 

des confirmations de commande 

et des bons de livraison peuvent 

également être lues et extraites 

sans problème avec IRISXtract™.

QUELLES SONT LES 
SYNERGIES OBTENUES 
PAR EASY GRÂCE À UN 
PARTENARIAT AVEC IRIS ?       

Le partenariat et la collaboration 

sur des projets communs ont 

donné naissance à de nombreux 

projets de suivi. Et ce n’est pas 

tout. Car il en résulte également 

une base de connaissances 

orientée vers l’avenir, y compris 

les meilleures pratiques - pour les 

deux parties. 
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En outre, la collaboration a 

même donné naissance à des 

produits des deux côtés. L’ex-

emple le plus récent est le projet 

commun Order Confirmation et 

Delivery Note. Les deux solu-

tions font partie intégrante du 

processus P2P, IRIS fournissant 

la composante de classification 

et de reconnaissance et easy les 

solutions logicielles appropriées 

pour les processus commerciaux 

ultérieurs.   

COMMENT DÉCRIRIEZ-VOUS 
EN QUELQUES MOTS LA 
COOPÉRATION AVEC IRIS ?

Nous entretenons depuis un cer-

tain temps un partenariat d’égal à 

égal. La collaboration est simple, 

toujours agile et se caractérise 

par des temps de réaction rapides 

des deux côtés. 
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À PROPOS D’IRIS

Image Recognition Integrated Systems (I.R.I.S.) est un fournisseur 
de technologies « Content to Process » de premier plan. I.R.I.S. 
propose des solutions destinées au traitement automatisé des 
factures et des commandes, des fiches fournisseurs, des dossiers 
du personnel ainsi qu’à la gestion des dossiers dans les secteurs 
juridique, financier et des soins de santé.

I.R.I.S. offre des technologies et des solutions conçues pour cap-
turer, dans les documents, les données et les informations né-
cessaires aux différents processus métier. Le but est de faciliter 
l ’accès aux données tout en réduisant les charges d’exploitation. 
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